
 

 

Good Morning, 
The new Natural Gas market in Mexico 
promotes the availability of alternative 
natural gas supplies by unbundling the 
transportation services from the natural gas 
supplies originally provided bundle by 
PEMEX. This process establishes the 
principles of “open access” to reserve 
capacity and contract for natural gas 
supplies, as well as regulations to protect 
end users from monopolies. 

In response to the new rules, Pemex's First-
Hand Sale contract (VPM) states “Clients who 
continue with Pemex bundle services will 
have the last priority in the allocation of 
Natural Gas." 
Therefore, the client’s natural gas strategy 
must include: 
• Securing contracts for the purchase of natural 

gas supplies, 
• Securing transportation agreements with 

CENAGAS, 
• Implementing an asset management strategy for 

these contracts. 

White Eagle offers a full range of energy 
asset management services throughout North 
America including supply procurement, 
scheduling natural gas to the client’s 
facilities and managing resulting imbalances, 
and negotiating contracts.   Our goal is to 
provide reliable, cost-effective delivered 
natural gas.   The client has access to each 
component of its delivered natural gas cost, 
thus ensuring price transparency.   

In addition, White Eagle provides training to 
its clients on the energy industry in 
accordance with the requirements of each 
specific client. With offices in Chicago and 
Mexico City, White Eagle is strategically 
positioned to assist clients with the purchase 
and sale of natural gas, transportation of the 
supplies to the clients’ facilities, risk 
management, consulting, and business 
development. 

We know that you have the option to work 
with many suppliers in this market.   White 
Eagle appreciates your consideration and 
welcomes the opportunity to present a 
service proposal that addresses your specific 
needs. 

Best Regards.

Buen día, 
La implementación del mercado de Gas 
N a t u r a l e n M é x i c o , p r o m u e v e l a 
disponibilidad de gas natural, separando el 
transporte por ducto de la comercialización 
de gas natural, estableciendo principios de 
acceso abierto y reserva de capacidad, así 
como fijando regulaciones asimétricas a las 
empresas monopolio. 

En este sentido, el contrato de Venta de 
Primera Mano (VPM) de Pemex, establece 
que: “Los Adquirientes relacionados con 
Pemex,  tendrán la última prioridad en la 
asignación de Gas Natural”. 
Por lo que la estrategia de suministro debe 
de estar basada en la desagregación de 
servicios: 
• Celebrar contratos de compra de molécula, 
• Celebrar contrato de transporte, 
• Implementar un esquema de administración de 

estos contratos. 

White Eagle ofrece una gama completa de 
servicios de gestión, que comprenden 
servicios de nominación y programación en 
Estados Unidos y México brindando a sus 
c l i e n t e s s e gu r i d ad de s um in i s t r o , 
transparencia en las operaciones, costos 
eficientes y amplia experiencia en el 
mercado, incluyendo, entre otros servicios, 
administración de contratos de transporte, 
almacenamiento, distribución, manejo de 
desbalances y mercado secundario. 

Especializados en la industria Petrolera, con 
oficinas en Chicago y la Ciudad de México, el 
p e r s o n a l d e  W h i t e E a g l e e s t á 
estratégicamente posicionado para ayudar a 
los clientes atendiendo el mercado nacional 
e internacional de Hidrocarburos, en 
operaciones relacionadas con la compra-
venta de producto, servicios logísticos, 
administración de riesgo de precios y 
consultoría y desarrollo de negocios. 

Por último, le reitero que nos complace 
tener la oportunidad de colaborar con usted, 
por lo que nos gustaría tener la oportunidad 
de presentarle una propuesta de servicios de 
conformidad con sus necesidades. 

Saludos. 


